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Агенство Гринбизнес уже имело опыт в построении продаж компаний, занимающихся 
медицинским оборудованием. Поэтому проект с Орторентом, ведущим производителем 
на рынке, стал крупным и интересным кейсом по построению и сопровождению продаж.

Компания ООО «Орторент» является российским 
производителем медицинского оборудования 
для реабилитации пациентов с заболеваниями 
опорно-двигательного аппарата, перифериче-
ской и центральной нервных систем, а также яв-
ляется официальным представителем ведущих 
мировых производителей реабилитационного 
оборудования на территории Российской Феде-
рации.  компания «Орторент» разработала и за-
пустила, не имеющий мировых аналогов, проект 
«Дистанционная реабилитация». 

У компании полностью отсутствовала система 
продаж и не были выстроены бизнесс-процессы 
продаж . Воронка и действия менеджеров в CRM 
отсутствовали. Система мотивации была выстрое-
на неправильно. 
Существовали два отдела продаж, общей числен-
ностью 6 человек, из которых продвали фактиче-
ски только двое. 

ПроблемаО заказчике
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Процесс систематизации продаж тормозился из-за  
напряженные отношения между коммерческим и 
генеральным директорами. 
В компании были несовершенные практики опера-
тивного управления продажами и отсутствовала про-
гнозируемость выручки. 

Почему выбрали Гринбизнес Нюансы

Комментарий Орторент

Совместно с РЭЦ Андрей Майборода проводил семинар 
по построению экспортных продаж, на котором присут-
ствовал генеральный директор компании Орторент.  Так 
как наше агенство уже имело опыт в сфере медицинско-
го оборудования, было решено начать сотрудничество. 

«Мы получили полезный аудит, который точно под-
метил недостатки текущей системы продаж и 
решили начать работу с Гринбизнес.» 

Олег Великов
Генеральный директор ООО "Орторент"

 



Этапы

Анализ конкурентов и аудит отдела продаж

Цель: систематизировать и наладить прода-
жи в B2B секторе.

Во время сопровождения отдела продаж, 
системно повышалось качество управле-
ния продажами: введена практика прогно-
зирования и смартирования сделок. 

Базовая система продаж

Рекрутинг и тренинги

Цель: реорганизовать отдел продаж, подо-
брав эффективных менеджеров.

Было нанято 3 новых менеджера по прода-
жам и директор по макетингу.

Сопровождение отдела продаж
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Цель: повысить личные навыки конверсии 
у менеджеров по продажам.

Была сделана технология продаж, создан и 
внедрен курс обучения для менеджеров, 
автоматизирована работа в Битрикс. Созда-
ли рабочую систему мотивации.

Цель: понять текущую ситуацию на рынке и 
выявить сильные и слабые стороны отдела 
продаж компании. 

Сделали полный аудит системы продаж:, 
включающую в себя рекомендации по всем 
направлениям. 
Провели анализ качества ведения CRM и 
выявили конкурентов на рынке. 



Компания ООО «Орторент» является российским 
производителем медицинского оборудования 
для реабилитации пациентов с заболеваниями 
опорно-двигательного аппарата, перифериче-
ской и центральной нервных систем, а также яв-
ляется официальным представителем ведущих 
мировых производителей реабилитационного 
оборудования на территории Российской Феде-
рации.  компания «Орторент» разработала и за-
пустила, не имеющий мировых аналогов, проект 
«Дистанционная реабилитация». 

Инфографика для отдела Система обучения
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Комментарий Гринбизнес

Комментарий Орторент
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«Это очень крутой и сложный комплексный проект, мы им гордимся. И 
вдохновляемся амбициями компании Орторент, которая  поставила цель 
за 3 года в двое увеличить оборот. Ковид внес коррективы, но не смотря 
на это, выручка компании не уменьшилась, а несколько увеличилась.»

Андрей Майборода,
Генеральный директор ООО "Гринбизнес"

 

« Наша основная проблема была в отсутствии системности продаж, их пред-
сказуемости и прозрачности управления их процессом. Вместе с Гринбиз-
нес мы провели плодотворную работу. Была сделана хорошая система 
прогнозирования продаж и выручки. Значительно усилена команда: было 5 
менеджеров, стало 9. Система обучения повысила их уровень навыков. 
Теперь у нас понятная и управляемая система продаж. »

Олег Великов
Генеральный директор ООО "Орторент"



На момент создания кейса агнество Гринбизнес 
имеет только промежуточные итоги. Так как весь 
проект рассчитан на 11 месяцев и окончится 
только в декабре 2021 года. 

Внедрена современная система продаж и удоб-
ный курс обучения менеджеров по продажам, 
которые решили проблему удержания сотрудни-
ков. 

Существенно усилена команда продаж, все 9 че-
ловек имеют достаточную загрузку, работают по 
плану и совершают сделки, закрывая необходи-
мое количество. 

Воронка продаж стала прозрачной и качество 
прогнозирования выручки существенно повыси-
лось. 

По итогам первых 9 месяцев, компания превыси-
ла показатель по выручке прошлого года на 15%. 

Точные цифры, свидетельствующие об измене-
ниях в процессе продаж можно будет получить 
через несколько месяцев после завершения 
этапа сопровождения проекта, уже в 2022 году.  

Итоги 

Цифры
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НА                                                                                   ПРЕВЫШЕН ПОКАЗАТЕЛЬ ПОКАЗАТЕЛЬ  
                                                                                         ПО ВЫРУЧКЕ ПО СРАВНЕНИЮ С 202015%



WWW.GREENBIZZZ.RU

ТЕЛ: 8(921)394-85-41

INFO@GREENBIZZZ.RU


